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Jeden za wszystkich, wszyscy za jednego!

Trzy filary wzajemności

→ Możesz stać się członkiem Towarzystwa

→ Możemy zaproponować Członkom Towarzystwa 

mechanizm zwrotów i dopłat

→ Możemy dzielić się ryzykiem ubezpieczeniowym
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W TUW PZUW zawieranie umów jest o wiele łatwiejsze niż 

u ubezpieczycieli komercyjnych: nie ma konieczności 

stosowania przepisów o zamówieniach publicznych

A zarządzanie ryzykiem przekłada się na niższe składki
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Indywidualne podejście 
wspólna sprawa



Zawsze w doborowym
Towarzystwie

Wystarczą trzy kroki, by się w nim znaleźć:

1. złożenie deklaracji

2. objęcie jednego udziału i wniesienie opłaty wpisowej

3. zatwierdzenie członkostwa przez Zarząd TUW PZUW
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→ Członkowie mogą tworzyć różne wspólnoty ubezpieczeniowe, czyli 
Związki Wzajemności Członkowskiej (ZWC)

→ ZWC skupiają podmioty o podobnym ryzyku ubezpieczeniowym lub 
profilu działalności (np. duże firmy, grupy kapitałowe, szpitale, małe 
gminy)

→ Członkowie rozliczają się w ramach swojego związku,
bo każdy ZWC jest obarczony innym ryzykiem

Najlepsze rozwiązania na różne potrzeby
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Co dalej po przystąpieniu do ZWC?

→ Zawieramy umowę ubezpieczenia zgodnie z art. 103 

ustawy z dnia 11 września 2015 r. o działalności 

ubezpieczeniowej i reasekuracyjnej do umów ubezpieczenia 

zawieranych z towarzystwem ubezpieczeń wzajemnych 

przez podmioty będące członkami tego towarzystwa nie 

stosuje się przepisów o zamówieniach publicznych

→ Po zakończonym roku obrotowym dla każdego ZWC 

przygotowujemy rachunek techniczny z informacją m.in.: 

o przychodach, wypłaconych odszkodowaniach 

i świadczeniach - wraz z rezerwami i kosztami działalności. 

Rozliczamy się z każdej złotówki zainkasowanej od naszych 

członków
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ZWROT części dodatniego wyniku technicznego jest możliwy jeśli rachunek 

techniczny jest dodatni, czyli ubezpieczanie miało pozytywny przebieg

DOPŁATA – może być konieczna jeśli rachunek techniczny jest ujemny, 

np. z powodu wypłaty wielu świadczeń. Nie może jednak przekroczyć 50% 

składki zarobionej brutto w danym roku obrotowym i jest wnoszona przez 

wszystkich członków danego ZWC

Mechanizm zwrotów i dopłat
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Przyszłości nie widać, dlatego…
warto na nią patrzeć oczami

→ Polisa w TUW PZUW to skuteczne zabezpieczenie na wypadek 

nieprzewidzianych zdarzeń losowych 

→ W razie wystąpienia szkody członkowie poszczególnych 

ZWC mogą wspierać się wzajemnie

→ Co równie ważne, rozliczają są tylko w ramach własnego 

ZWC – nie pokrywają ani strat TUW PZUW, ani innych ZWC

wyobraźni
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Szpital 360 – unikalna recepta na najwyższą jakość 
ubezpieczeń usług medycznych

→ wizytacje medyczne

→ rekomendacja działań prewencyjnych

→ szkolenia dla personelu zwiększające bezpieczeństwo pacjentów

→ ponadstandardowe wsparcie w przypadku błędów medycznych

→ badania opinii pacjentów

→ proaktywna obsługa szkód
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→ Medycyna pracy: w tym program 

prozdrowotny

→ Opieka medyczna

→ Ubezpieczenie lekowe

Zawsze do usług…

także medycznych

Ubezpieczenia zdrowotne
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